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壹˙前言

在每一個階段裡，我們所要追求的事都不一樣。就拿學生來說好了，得到好成績

會是個重要的事。對我們來說，出社會賺錢跟學業上似乎沒有太大的連貫性。然

而出社會後，大部分的人都要從事經濟活動。如何擴展個人的經濟領域，在眾多

的莘莘學子內脫穎而出，邁向人生的康莊大道，便是本論文所要討論的。

貳˙正文

1. 羅曼蒂克的人才能賺錢
「夠用就好，不必有多餘的錢。」這句話是不能賺大錢的人說來自我安慰的話。人

生沒有錢，什麼事都做不了，更別說是夢想了。「我根本不適合發財！」腦裡一直

被這種消極觀念盤據，是不能抓住滑溜溜的錢財的。把自己的夢、理想和願望一

一加以實現，可以成為發財的主要動機。一般人認為，想發財的人都很現實，其

實不然，他們應該是最羅曼蒂克的人，對人生滿懷夢想，充滿希望。

個人見解：

這是個弱肉強食的世界，叢林法則是非常殘酷的，當戰爭已經開始時，往往羅

曼蒂克不起來；除非你已經戰勝，才能羅曼蒂克的享用勝利的晚餐。

2. 不論多有錢的人，並非一開始就有錢
每天都漫無目的的上班、下班，過著相同步調的生活，當然賺不了大錢！

賺錢需要有勇氣的挑戰心，請採取行動吧！否則鈔票只會從你身邊經過而已。

不論是誰，沒有一個人生下來就是有錢人，而成為大富翁的原因是：一有賺錢

的念頭，馬上就腳踏實地的去做，變成富翁的機會是平等的。決定能否成功的關

鍵在於是否有賺大錢的決心以及有沒有挑戰的魄力。

個人見解：

現今的社會，白手起家的人並不多見，很多有夢想的人往往為五斗米折腰而浪

擲光陰，用時間換取金錢，等到有點小錢的時候，時光已忽忽而過。在電視上看

到王文洋跟大陸總理的兒子開創科技公司，雖然看似沒有錢，還是受經營之神

王永慶盛名之助以及他的手足資金挹注，否則誰理他啊！

3. 生活越窮困的人，賺錢成功的機率越大
沒有想要成為「有錢人」的強烈念頭，你一輩子都賺不到大錢。

理想的狀況下，有「飢餓精神」，每天為三餐煩惱，深深體會到貧窮的滋味不好

受，轉而有強烈的賺錢慾望，這時極可能會想出絕妙的賺錢方法，因而躋身於

世界富豪之林。生長於富裕環境中的人，大都不會產生賺大錢的慾望，也不會有
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成為大富豪的念頭。窮困可激勵一個人向上，並擁有賺大錢的野心。

個人見解：

M型社會，窮人要翻身是很困難的，什麼人跟什麼人在一起，否則照此邏輯推
演，非洲難民早就一大堆人成為富翁。所謂「人無橫財不富，馬無野草不肥」。

4.學問和賺錢並不成正比
學問主要教導我們追求真理。例如，不論多麼複雜的高等數學，都能以計算的方

法求出真理。然而，光憑有學問而想賺大錢，卻不是容易的事。

賺錢無法光靠理論，有智慧或學養的人，往往無法從事賺大錢的行業，而讓賺

錢的機會平白流逝。為什麼呢？這些人在做一件事之前，都會仔細算一算，如果

認為不合算，便會放棄。此外，當他們發覺在計畫之外，略施小技便能賺更多錢

時，罪惡感也會跟著衍生。因此，他們永遠無法賺大錢。人算不如天算，世事往

往有出人意料的結果，能不能賺錢，實在很難講。

個人見解：

其實知識應該就是力量，只是有些不太喜歡讀書的人很早就出社會了，當然累

積了相當的社會賺錢歷練；我還記得，有人跟我講一個故事，內容是賣蝴蝶的

遇到外國人來買蝴蝶，因為學問不太好，哪曉得US跟NT是有所不同，竟然百
萬的台幣賣了百萬的美金，發了一筆橫財；不過像半導體之父張忠謀、曹興城、

林百里等都是台大電機，學問和賺錢在此時是成正比的。

5.腦筋越好的人，往往不容易賺大錢
造成這種情形的理由可能是：腦筋好的人太過相信自己，因而忽略實際的情況。

光靠計畫是不容易賺大錢的。即使能照我們的計畫賺到的錢，一定是的小數目。

而聰明的人，大都想依計畫來賺錢，有了這樣的觀念，基本上就不適合賺錢。

世界上有很多腦筋好的人，卻一事無成。因為他們都是以理論來解釋人生。假如

用理論就能賺到錢的話，那麼，不必努力，每個人都能成為富翁。

個人見解：

如果當初兔子不要睡覺，他一定就能跑贏烏龜，所以腦筋好的人應該要自我反

省，用點時間心思去賺大錢，不要丟知識份子的臉。不過也不要像總統女婿趙建

銘聰明過頭，內線交易當然非常好賺，但是廣大的股民一定非常不爽。

6.安於現狀的人，永遠無法成為富翁
假如你現在每個月只有四萬元的收入，那麼，扣除衣、食、住、行各種費用，就沒

有太多的錢從事娛樂了。沒有娛樂，人生多乏味啊！所以賺錢必備的條件是：不

滿現狀、奮發向上。而不想過「安穩單調、毫無意義的生活」，想過「更豐盈、更豪華
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的生活」，這樣的念頭，正是引導你賺錢的動機。

個人見解：

這點我倒是蠻贊同的，不過現在經濟不景氣，做什麼事都會比較不順些，搭順

風車會比較快，逆風則比較費力。

7.好奇心事賺大錢的必要條件

要想賺錢，就要有膽量做一些難以預知結果的事。如果沒有好奇心，怎麼能做大

錢的事業呢？好奇心，事實上就是喜新厭舊的心理，也就是具有對任何新的東

西感興趣的習慣，正是賺錢的原動力。

個人見解：

「好奇心殺死一隻貓。」有時有膽量沒有運氣跟實力很容易賠大錢，倒退好幾年；

有時運氣好，擋都擋不住，所謂「人兩腳，錢四腳」

8.不為常識所限，會得到意想不到的好結果

譬如：你所從事的事業只能賺一百萬，但你要告訴自己，你一定能賺一千萬。依

照常理，你的事業只能賺一百萬，但為了賺更多的錢，你要忽視此常理。

一般人，都夢想著將來能進入一流的大學、進一流了公司當科長、娶個漂亮的太

太等未嘗不可。但為什麼不夢想著自己當大企業的經營者，卻只認為自己頂多當

個科長呢？這種想法有待改正。因為這種想法會使你無法超越常理，而侷限在一

個小小的範圍內。擁有不願意符合常理的構想，才能賺大錢。

個人見解：

現在是個網路的時代，很多的經濟活動已經超越國度，可能會替人們帶來無限

的商機跟利益。

9.想發財就不要怕羞、怕流汗、怕用心機

我認為：為了賺錢，面子又算什麼呢？更何況，只要是合法賺錢的方法，沒有

什麼可恥的地方。事業本身沒有一件是壞的。而所謂的壞的事業，相反的，它應

該是一種犯罪的勾當。例如：將毫無健康效用的「健康食品」宣傳為「健康聖品」，

如此，它就不算是事業，而是詐欺。沒有一項事業是壞的。請不要怕沒面子，大

膽的去做吧！

個人見解：

努力不一定會成功，但是不努力大部分都會失敗。
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10.馬無野草不肥，人無橫財不富
第二代的人大都不會賺錢，而愈窮苦的人愈會賺錢，因此，社會上的有錢人，

大都是暴發戶。所以，一旦想要賺錢，就要努力變成暴發戶。簡單的說，賺錢一

定要盡可能利用各種手段，朝著成為暴發戶的目標邁進。如果顧慮到虛無的自尊

心或面子問題，錢是不會跟著你的。只會甜言蜜語，卻無法替女人買任何禮物的

男人，就是無能。不必計較發財的方法，能真正賺到錢才是最重要的。

個人見解：

記得有一本書「唬人術」上面的故事是這樣的：他像一隻低身哈腰的烏龜，到處

給人踢來踢去，直到有一天他賺到一筆橫財才將龜殼脫掉，從此才開始使人認

為他有賺大錢的能力。

11.第二代經營者為何無法再創造事業高峰

依照我的理論引申：「愈窮困的人，賺錢的機會愈大。」那麼，依靠父母的力量當

第二代的經營者就不會賺大錢了。 不過，到了第三代，又會出現很多優秀的經

營者。因為的二代經營不善的悲慘下場身留在他們的心中，使他們產生不願意像

父親那樣下場的意志，因此激勵他們更努力向上。

個人見解：

「富不過三代」所謂一鼓作氣，再而竭，三而衰；除非父母的教育不會忘本，否

則驕兵必敗。

12.自信和自傲是成功之本

並不是要成為膚淺自大、或過於自信的人，而是要擁有對自己的信念。

「我有自信。」而且這種自信已接近自大的程度。從另一個角度來說，這種自信可

說是對自己的信仰。我深信：只要是我想做的事情，絕對不會失敗的。即使失敗，

也不能對自己的想法失去自信。一旦對自己失去信心，就無法做大的決斷。對自

己沒有信心，賺錢的機會永遠不會來臨。

個人見解：

所謂成功一般都會成功兩次，因為一開始就有信心做成功，且努力克服困難達

成目標，所以才有所謂的成功兩次。

13.直覺和膽量是致富秘訣

賺錢可以說是無中生有，所以即使用最新型的機器，也無法求之賺錢法。

直覺的判斷是決定你能不能賺大錢的最重要關鍵。以直覺判斷，當然也有可能失

敗。一旦失敗，不僅失去金錢，連地位、名譽也都消散一空。因此賺錢並不是件容

易的事。當賺錢的機會來臨時，你的態度仍猶豫不決，那麼，你還不具備發財的
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資格。這是因為你還沒有培養敏感直覺和膽量。最好再等一段時間，再論賺錢。直

覺和膽量是賺錢的焦點。忽視了這兩樣，永遠不可能發財。

我的見解：

只要照邏輯推演，利大於弊之下都可以 Try and do it.

14.容易被窮神找上的人

一無是處的人無法做任何事。而他們最大的缺點就是：「嘮嘮叨叨抱怨現實」、「人

際關係消極」。這些人一輩子也存不了錢，賺錢的機會也不會降臨在他們的身上。

他們讓人一看就覺得是窮神容易上身的人。

我的見解：

不要老是解釋事情，而是要解決事情。不要為潑出去的牛奶難過，反而要想出解

決的辦法。

15.不當債務人，要當債權人

想賺錢的人，應有個觀念；社會上的每一個人都能幫助你。所以，你應對社會上

所有的人存有感謝之心。即使你想盡量避免製造人情債，然而，這不是件容易的

事，應該盡量讓他人欠你的人情債。將來，也許有一天，你能獲得大大的回報。

並不是所有的人都會還人情債。不過，總是會有人還的。因此，有機會的時候，

你應該多讓別人欠你的人情債，有一天，你會連本帶利收回的。

我的見解：

人心隔肚皮，防人之心不可無，助人是件好事，不用預設立場他一定會還你人

情債，只要自己心理快樂平靜就可以了。

16.賺錢的好靈感與壞靈感

凡是有利可圖的事業，你能比他人先察覺到，而先下手才是重要的。同時你也需

要這種靈感，即在短時間內判斷某種事業能賺錢。答案若是肯定的，那麼，就馬

上採取動，好好經營。要想獲得這種靈感，最好的辦法是，讓你的腦中經常想著

賺錢、賺錢……。經常想賺錢的人，財神爺特別眷顧她。而能靈敏判斷出賺錢事業

的人，將是最後的勝利者。有些人感覺非常遲鈍，即使機會擺在眼前也不會利用，

這種人最可憐了。想賺大錢，必須具備良好的賺錢感受。

我的見解：

還是要有豐富的社會歷練比較容易察覺有利可圖的事情，否則就像課堂上老師

問學生有沒有問題，沒有問題的有兩種，一種是不會而不知道怎麼問，而另一

種是已經會所以沒問題。
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17.有心致富的人，不可喪失機智

經商者需有果斷力，因此，對於做事猶豫不決，娘娘腔的男性，無法將生意做

好。

企業家除了需有男子氣概外，也需有一顆纖細的心。例如：有寬大的度量，原諒

職員的小錯誤。而且不管職員立下多麼小的功勞，只要是對賺錢有利，就應大力

的誇讚他。總而言之，成功的企業家，需有一顆纖細的心。所以，沒有敏銳的注

意力，有害無益。

我的見解：

我爸爸曾經教誨我們要有 Lion’s heart, lady’s hands and eagle’s eyes.

18.想法愈單純，越能賺到錢

一件事情，要把它想成很複雜，它就會變成很複雜。如果把事情想得太複雜，行

動難免會遲鈍。賺錢也一樣，想得太複雜，根本做不了事，賺不了錢。所以，想

法不要太複雜，應單純的下決定。賺錢並沒有什麼固定的理論，假如有固定理論，

那麼，人人都不必辛苦就可賺大錢。如果你愈想探求賺錢的理論，機會就愈離你

而去。單純、明瞭才是行動力的條件。

我的見解：

這是符合特種部隊的原則，所謂「削刀原理」事實往往是淺而易見的，空手奪白

刃就是要將很複雜的化為單純、明瞭的行動力。

19.別擺出落魄的樣子，否則人和錢都不會親近你

心情低落，壞運就會趁機而來。「和氣生財」簡單的說，經常面帶笑容的人，就能

賺錢。人是現實的動物，當一個人走下坡的時候，沒有一個人肯接近他，因為他

會不斷的散發不利之氣，而不接近他的原因是這種氣氛會互相感染，如果被感

染，自己也會走下坡。所以走下坡時，不要讓他人知道。否則任何人都不會給你

機會的。

我的見解：

大多數的人都是錦上添花跟落井下石，當你有錢的時候，銀行跟朋友都願意借

錢給你，而當你落魄之時，大家都避之唯恐不及，深怕被你的楣運拖累，建議

有錢之時學習向別人借錢存起來，養成借錢的能力。

20.多和外界接觸，會對你有利

多到外面走走，並不是多和外界接觸一定能碰到好機會。而是如果利用多餘的時

間，和外界接觸，到各方走走，說不定就能碰到賺錢的機會。有些人發生了某一

不幸的事後，就避不見面。整天一個人待再家裡，不與朋友連絡，也不與家人談
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笑。「活力的衰微，也表示著運氣的衰微。」要注意這種說法。

我的見解：

「秀才不出門，能知天下事」，但是事實上閉門造車還是不太理想，所以多何外

界接觸是有利的。

21.賺錢必須「動」

光想而不採取行動是絕不會賺錢的，想成為有錢人就必須主動的爭取機會。

賺大錢的人，通常都是非常活躍的，而不熱衷與他人打交道的人，一切行動都

要求靜，對於動的賺錢當然是無法接受，就如同水和油一樣，永遠合不起來。

「先下手為強」、「機會來了就不要讓他溜走」，都是動的解釋。日常生活中充滿活

力與動力，才能賺大錢。

我的見解：

一般都流於紙上談兵，所以我個人是贊同必須主動的爭取機會，由小機會去爭

取大機會。

22.對本行以外的發財機會要多留意

一般來說，從事行業以外的生意，賺錢的機會較多。因為他大都是一時的靈感，

或有人提供的機會，所以成功的機率較大。以自己原有的行業賺錢最理想，但若

完全投入自己的行業，忽視了其他行業的動態，你很有可能失去賺錢的良機。

對於一切能賺錢的機會，都要有敏銳的反應。

我的見解：

經濟活動也有生命共同體，市場的動態瞬息萬變，所以隨時要有敏銳的反應。

23.想賺錢，就不能樹敵
做任何一件事，若抱著「對惡勢力絕不妥協、不屈服」的態度，一定會傷害到別人，

或使人走投無路。既不想樹敵，又想維持正義並不是件容易的事。在這種情況下，

可能樹立了很多敵人。敵人愈多對賺錢愈不利。

個人見解：

西瓜效應是大多數人的邏輯，既不想樹敵，又想維持正義並不是件容易的事，

除非讓自己成為先行者領導潮流，否則只有隨波逐流。

24.不能輕易向親戚朋友借錢

做生意要有資本，如果沒有充分的資本，就必須向他人借貸。借錢要還是理所當

然的事，人們常發生借貸糾紛，因為貸方常無法如期收回借款。當借方不履行契
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約時，借貸兩方關係一定轉惡。向朋友借錢而無力償還時，彼此的友誼就會遭致

破壞。同時，借貸關係，貸方的立場一定是居上風，借方則處於下風，兩人之間

的地位就不平等，借方一定會採取卑屈的態度，如此，友誼就會變質。兩個好友

為了錢翻臉是最不值得的。所以借錢最好向銀行借貸。銀行本來就是辦理借貸的

機構，所以借方地位決不卑屈。借錢有時會壞人際關係，若需週轉，應直接向銀

行借款。

我的見解：

這點我是贊同的，不過親戚對你太了解了，往往也很難借到錢，反而是銀行比

較好借。

25.借高利貸週轉，只會使你越陷越深
有些事業的利潤相當高，有些則只是微利生意。不過凡是正當的生意，不可能獲

得暴利。不管多麼賺錢的事業，想要把成本只有一千元的商品賣一萬元，並不是

件容易的事，就算有也為數不多。有些事業好像在一天中獲得暴利，其實，那都

是由小的利益累積而來。假若需借高利貸來週轉，事業絕對無法成功。

我的見解：

借高利貸大都是因為求救無門，此時哪有心在事業上。所以平常在經濟能力好的

時候，要養成借錢的能力，以備不時之需，所以才有「每個賭徒都有一顆鑽石縫

在皮內」之說。

26.有發財的機會不可獨占
利益獨占是大快人心的事，但為了貪享一時快樂的人，最後都吃了大虧，原本

幫助你的人就會慢慢疏遠。當然，失去了他們，就會失去很多賺錢的機會。要有

即使賺錢也需要靠他人才能辦到的觀念，才不會簡單的掉入貪心的陷阱。

我的見解：

「有福同享、有難同當」不過一般都是「有福同想、有難他人當」

27.交涉時表裡不必一致

每個人都有真實的一面和虛偽的一面。例如：提供你賺錢機會的人，向你說：

「我完全是誠心交你這個朋友，才提供這個機會給你，你可不要誤會我想得到好

處！」假如你把這個人的話當真，只包了一個小紅包給他，表示你的謝意。你可

就上了大當。往後，這個人可能與你反目成仇，到處散播你的壞話，而且再也不

會提供賺錢的機會給你了。當對方的說辭很客氣時，你要仔細考慮隱藏在背後的

真意。

我的見解：
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這就是「前面手牽手，後面下毒手」這是個叢林社會，大家都是獵殺高手，各憑

本事。

28.重金禮聘人才，使其充分發揮所長

大部分的商人，對於花在材料的採購、工廠的建設等和生意有直接關係的金錢，

一點也不小氣，可是卻不願意花錢聘請人才。他們忽略了人才的重要性，認為假

若這位技術員不滿意這份工作，還有很多人排隊爭取呢！因此一點也不看重他。

但是他們卻忽略了一點，人才雖多，卻不見得每個人都有同樣的才能。假若你的

公司需要某個人的才能，業務才會蒸蒸日上，那麼，你應該大方的禮遇他，充

分的利用他的才能。工作仍需由人來做，機器人是無法想出點子的。

我的見解：

「人盡其材、物盡其用、貨暢其流」

29.你的身邊有賺錢的機會
賺錢需有好的構想是不爭的事實。「構想」並不是件難事。任何人一生中，一定會

產生一、兩次好構想，至於能不能憑此構想賺錢，端看你有沒有這個勇氣去實行

它。當一個新構想出現時，緊接著另一個新構想便會產生，接連不斷。不過，構

想雖然容易產生，實行卻不容易。有些構想雖好，但實行起卻比登天還難！在這

些未被實現的構想中，說不定有的能使人賺到好幾十億、或好幾百億。人們的構

想能被實現的實在非常有限。有好構想，就應充分利用。也許實行了它，就發財

了。

我的見解：

充分利用周邊所能運用的東西是比較省時省力。

30.老店沒落的原因在於不知創新的重要 

突破現狀和實行構想，都是賺錢必要的條件。具有不滿現狀的開拓精神者，才能

真正的賺到錢。突破現狀需要有相當的勇氣才能做到。因為維持現狀比較容易，

也不會產生很多的麻煩。但是，只維持現狀，不求改變，總有一天要走下坡的，

就如同到了退休年齡，再也沒有飛黃騰達的時機了。

我的見解：

老店會凋零，因為不長進。

31.想法重視靈感，隨時把想法記下來

通常賺錢的構想都是在不經意中想出來的。構想就像是浮在水面上的泡沫，一不

留心，便會消失。這是一件非常可惜的事，在不經意的構想之中，也許蘊藏著金
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礦。

我的見解：

贊同。

32.賺錢需要決斷力

做生意是一種氣魄。如果沒有這種氣勢，便會受到當時的影響，不知是做？不做？

要進？要退？氣勢一弱便進退兩難了。「這個生意能做！」一旦你下此判斷，便要

馬上採取行動，才會成功。

我的見解：

贊同。

33.只依靠訊息賺錢是不夠的
賺錢不需要學問的根據是：有些學問會使態度變得客觀，相對的喪失自己獨創

性的智慧。雖然先人的遺訓和書上的知識很重要，但在這裡面你不可能找到賺錢

的方法。有一個人，非常信賴資料，一有空閒就忙著四處蒐集資料。假如資料上

統計的數字和他預料的一樣，他就非常滿足；但是資料統計的結果並不理想，

他是不是就放棄事業計畫或工作呢？最後他以擲骰子決定。結果當然失敗。賺錢

不是靠資料決定的，也不是賭具決定的，而是需有自己的直覺判斷。

我的見解：

贊同。

34.事業的高峰期，就是飛越的契機

善於守備的人，絕對無法成為大富豪。人很容易失去警覺心。老招牌容易走下坡，

就是因為忘記了攻擊精神。一進入安定期，自然就會鬆懈，改採保守的經營，所

以無法賺大錢。守備的態度無法賺大錢，應具有攻擊的精神。

我的見解：

攻擊就是最好的防守，隨時要有備戰的心理。「勿恃敵之不來，恃吾有以待之」

35.金山只是冰山一角

浮出水面的冰山只是冰山的一小部分，在水面下的部分才是偉大的山。一般人很

少能自冰山之一角推測看不見的地方，他們常誤把看到的部分當作整個冰山，

就如同以外表判斷人一樣。一份事業，一開始時很難判斷得出它到底能否賺錢，

人常只看了冰山的一角，便認為是自己事業既有的規模，但常意外發現這份事

業和金山連在一起。要將冰山之一角當做重要的山頭處理，才能碰到金山。假如
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看不起小山，認為不適合自己，永遠不會發現一大片金山山脈。有一點小線索，

有時能發現廣大的金山脈。

 我的見解：

贊同。

36.賺錢不必太嚴肅，而是更認真
意志強烈，加上充分的思考，用氣勢採取行動，才能賺大錢。一有賺錢的機會，

就要用乾坤一指或一發命中的精神，努力去做。如果對自己沒有十足的信心，內

心承受某股壓力就焦躁不安，或帶有悲戚感，這樣大都不會發財。若心情不安，

就無法看清事情的真相，研擬作戰策略。完善的策略有賴強烈的意志，認真的態

度執行。

我的見解：

贊同。

37.低著頭走路的人發不了財

在與人相處時，若態度畏畏縮縮的，或走路垂頭喪氣，也不能致富。掉在地上的

錢，被你撿去，你也不可能利用它發財的。常向他人抱怨瑣碎事情的人，無法賺

大錢。必須靠努力、創意，再配合自己的能力才能成為億萬富翁。錢是上天賜予的；

走路抬頭挺胸，個性豪爽的人，財神才會從天上賜錢給他。

我的見解：

配合微笑會更好。

38.把錢利用到十倍才有價值
金錢的價值，依照使用法的不同，會產生十倍或二十倍的效用。相反的，有些人

花了不少錢，卻只得到十分之一的效果，這種錢花得一點意義都沒有。有一個人

為A公司開發了新產品，非常暢銷，最後 B公司卻以五分之一的薪水聘請他，
而且業績還超過了A公司。原因是因為他在A公司並沒有得到適當的禮遇，常

常被冷落在旁；相反的 B公司董事長親自迎接他，並在全國的批發商前擁抱他，

又頒發一面感謝狀給他。依照自己的想法、對方的立場、以及花錢的時機，就能得

到完全意想不到的利益。錢該怎麼花呢？這看怎麼賺錢在某方面有異曲同工之妙。

我的見解：

這就是所謂的槓桿原理。

39.使客戶滿意，就是財源滾滾的保證

想賺錢，要從事商業。做生意一定有買方，有讓客戶樂意花錢本領的商人，一定
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能賺大錢。商人謙虛的態度，目的在使顧客甘心樂意花這筆錢。換句話說，能賺

錢的事業都是服務業，沒有這種精神就賺不了錢。餐廳的菜再好吃，女服務生或

女會計，以冷淡的態度對待客人，美味可口的菜餚也會失色，客人也絕不願再

上門光顧了。讓對方花錢花得高興，是賺錢的秘訣。

我的見解：

能站在客戶的立場上去發展，將心比心，會比較容易得到多數人的肯定。

40.賺錢的要訣

撿到了錢，並不是賺錢。賺錢是依照你的意志，努力不懈，所求得的「結果」。

獲得父母的遺產、賭博、樂透、非法手段等都不能算是賺錢。另外，憑藉自己才能

獲得高收入者，也不能算是賺錢。那麼，什麼是賺錢呢？以自己的意志，獲得超

過勞動力收入者，才是賺錢。想要賺錢的人，即使擁有特殊的才能和技術，可能

也不太管用。因為賺錢並不需要特別技術和資格。任何人的立足點都一樣，都能

成為億萬富翁，只是為與不為而已。

我的見解：

其實能有父母的遺產或是得到樂透並非壞事，問題是沒有的人只好自求多福，

自己去賺。

41.自己寫出賺錢方程式

他人的忠告或經驗之談，對賺錢非常有用。但若視為至寶，依例實行，卻不一定

能獲得成功。知識份子會對外界情報或知識當成自己獨創的，而忘記使用自己真

正的感受、直覺判斷。換句話說，他們很容易受書本知識影響。將賺大錢的人分析

來看，共同的部分很多。不過，有些人的個性很特別，任何人都無法模仿。每一

個人所應具備的賺錢條件都不相同，賺錢的方程式只能自己寫出來。

我的見解：

我的賺錢方程式寫在結論裡。

42.想賺錢，不要只期待機會，更應努力工作

運氣是確實有的，但不是絕對的。依照每個人的努力程度、或想法，可控制它到

某一程度。受點小打擊，就沒有東山再起的勇氣，這種人無疑是放棄了一些有關

的「運氣」。假如自己確定是個運氣不好的人，也抓不住它。「我是個幸運兒，一定

要再東山再起。」有這種想法的人，好運一定特別眷顧他。嘮嘮叨叨抱怨周遭事物

的人，窮神最喜歡纏上身。自己悲慘的事情讓他人看見，容易被好運拋棄。即使

是走投無路，不要讓人看到自己悲慘的情形，要等待東山再起的機會。
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我的見解：

贊成。

43.合夥企業很少賺錢

在公司創業時期，還不知能否經營成功時，事業意外能順利經營，因為在困難

時期，兩人忘掉私利，同心協力，克服困難。但公司營運狀況一旦進入穩定期，

得到些利潤時，竟是共同經營危機的開始。太過相信自己的能力，一旦公司賺了

錢，便會認為由於自己的才幹，公司才得以賺錢。尤其在分配利益時，特別易生

摩擦。領導者應由能力高的人擔任，，且須有某一程度的專制，否則事業一定會

失敗。

我的見解：

「狡兔死，走狗烹」當合夥成功的時候，希望在有難同當下，依然能有福同享。

三˙結論
因為賺錢術，所講的事業體非常大，不是我們現階段所能進行的，所以，我認

為可以採用簡易賺錢術來從事目前的經濟活動。個人認為最可行、最不影響現在

學業且符合槓桿原理的投資工具是期貨，我們現在可以以一百萬的虛擬資金，

透過網路學習期貨的操作，讓經驗豐富，等到他日真實的資金到位，即可馬上

進入實戰篇。至於個人對於期貨的操作上，有如下之看法：

1. 趁人之危：所謂「人無橫財不富，馬無野草不肥。」在這現實的經濟環境中,，
期貨是用槓桿原理，風險比一般來的大，且十賭九輸。如何成為致勝的十分

之一，當然要趁人之危，即使有風險，也比一般少很多。

2. 反市場操作：因為當去買菜的阿婆都跑到股票市場裡面去，就可知道說人手

一張股票，股票就不值錢了，當然就知道空頭快來臨了；反之證劵市場門可

羅雀，大家都看衰的時候，底部就不遠了。暴大量時就要脫手；量緊縮時，

可考慮酌量承接。

3. 不要隨便出手：進去賭場，一般的賠率是六成，如果隨意進出，輸的成分就

大增，即使不賠，手續費也付了不少，有趙駙馬的三井宴內線消息來源是最

好的；不過沒有的話更不要隨便出手。

4. 可以參考線形跟數據：大家知道的，你還是要知道；大家不知道的，你也是
要知道。才有可能致勝

5. 順勢而為，波段原理：當潮流及波浪是往上時，要順勢而為，不要以螳臂之
手去抵擋潮流。所謂「識時務者為俊傑」，不要跟錢過意不去。並且最好是波段

操作；否則往往當機會來臨時，很快就出局，錯失大好機會。

6. 三至五道防線：最好將資金控管做三至五波操作。所謂「人算不如天算」不要

將全部的雞蛋放在一個籃子中，一定要有風險概念，不要預設立場。
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7. 願賭服輸：人們往往因為輸不起，導致骨牌效應，兵敗如山倒。因為是賭博，

十賭九輸，抱著平常心及願賭服輸的心情，才不會沉迷，身陷不可自拔。留

著青山在，不怕沒柴燒。

有以上的理念，用虛擬的一百萬資金等待時機進場期貨操作。至於結果如何，靜

待其變。

肆˙引註資料
1. 賺錢術 作者：中鶴孝司

2. 個人的見解
3. 期貨操作網路聊天室

4. 川普清崎讓你賺大錢
5. 這小子，讓川普讚嘆！

6.  唬人術
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